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Perspectives
Des plates-formes de mise en relation client / professionnel voient le jour, et 
permettent le rapprochement, la prise de rendez-vous, notamment pour des 
interventions à domicile, ou sur le lieu de travail et non plus uniquement au garage.
La tendance à la location longue durée ou au crédit-bail se renforce, avec entretien 
inclus dans les tarifs de location.

 analyse
Pour la troisième année consécutive, le chiffre d’affaires des garagistes progresse, bien 
que cette augmentation soit moins marquée que sur les années précédentes.
Cette croissance du niveau d’activité a été permise par une hausse de l’effectif, celle-ci a 
cependant été plus rapide, ce qui a contracté le chiffre d’affaires par personne.
Le taux de marge a progressé de plus d’un point, et a permis aux garagistes d’améliorer 
leur rentabilité, avec progression de l’ebe et du résultat (+ 6%). 

gArAge

 références Nationales Échantillon constant

2014 2015

cA ht 431 862 € 433 496 €

nombre umo 3.45 3.50

cA/umo 125 181 € 123 905 €

marge/umo 55 584 € 56 412 €

eBe 43 378 € 44 996 €

résultat courant 32 405 € 34 403 €

taux de marge globale 44.4 % 45.5 %

cA = Chiffre d’affaires umo = Unité main-d’œuvre en équivalent temps plein eBe = excédent brut d’exploitation

événement clé de l'Année
L’obligation de proposer aux 
clients des pièces d’occasion.
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Implanté partout en France, 
le partenaire privilégié
de la performance
des chefs d’entreprise.

 

 

Le Réseau de conseil et d’expertise comptable

320 000 clients
700 agences

12 000 collaborateurs


