
25Analyses et Perspectives ACS 2016 / 2017

 retour au
 sommaire

Perspectives
La fréquentation se stabilise à 4,5 visites par an et par client. La fusion de petits 
réseaux de salons pour former des groupes nationaux (ex : VOG) ne cesse de croître. 
Le numérique offre une solution alternative de gestion des emplois du temps et 
donc une amélioration de la productivité (ex : prise de rdv par internet). arrivée sur 
le marché du travail des premiers diplômés du btS métiers de la coiffure.

 analyse
maintien du Ca moyen au-dessus de 86 000 € qui peut s’apparenter, compte tenu du 
contexte économique, à une bonne nouvelle pour le secteur suite au recul de l’activité 
enregistré ces dernières années. Les données sont équivalentes à celles de l’an dernier, 
avec une augmentation du résultat (+3 %).

 références Nationales Échantillon constant

2014 2015

cA ht 86 561 € 86 648 €

nombre umo 2.28 2.27

cA/umo 37 965 € 38 170 €

marge/umo 33 820 € 33 971 €

eBe 20 605 € 20 903 €

résultat courant 17 714 € 18 258 €

cA = Chiffre d’affaires umo = Unité main-d’œuvre en équivalent temps plein eBe = excédent brut d’exploitation

événement clé de l'Année
Obligation de s’équiper à compter 
du 1er janvier 2018 d’un logiciel de 
caisse sécurisé et certifié.
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Implanté partout en France, 
le partenaire privilégié
de la performance
des chefs d’entreprise.

 

 

Le Réseau de conseil et d’expertise comptable

320 000 clients
700 agences

12 000 collaborateurs


